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Gerardo Fernanz <+ Gerente de cuentas de Asesoria Pymasde

“La pyme esta desinformada; cree
que es dificil lograr ayudas en H+D”

RAMON ROCA
rroca(dneg-ocio.com

Hace ano y medio naci6é Ase-
soria Pymasde, una compania
especializada en la busqueda
de financiacion autonémica
y nacional para emprendedo-
res, MiCropymes y pymes para
proyectos de +D+i. Nacié “por
la fuerte demanda del merca-
do y porque las pymes que in-
novaban necesitaban un servi-
cio diferente”, senala Gerardo
Fernanz, gerente de cuentas de
Asesoria Pymasde.

En este escaso periodo de
tiempo, Asesoria Pymasde se
ha instalado a escala nacional

-Madrid, Cataluna, Pais Vasco,
Galicia y Andalucia—, aunque
“el momento no era el mejory
no acompanaba la situacién
habia que arriesgar porque era
necesario para las pymes inno-
vadoras”, aseguro. Ademads,
“nos ha ido bastante bien, so-
bre todo en Madrid y Cataluna
donde el servicio esta funcio-
nando a las mil maravillas”.

Segun Fernanz en el plan es-
tratégico de la compania para
los dos proximos arios esta ha-
cer “una apuesta fuerte por la
zona norte, en Galicia y Pais
Vasco, y también en Levante
donde este ano hemos entra-
do”. El gerente de cuentas de la
compaiiia confiesa que en la

actualidad “estamos apostan-
do fuerte para implantarnos
bien a escala nacional porque
la competencia llegara tarde o
temprano”. “En definitiva, la
pyme necesita alin mas aseso-
ramiento”, apostilla,

Falta de informacion

Las subvenciones y ayudas por
inversion en |+D+i en Espana
esta a un nivel bastante infe-
rior respecto a la media euro-
pea. Segiin Fernanz, "esto hay
que corregirlo tanto desde la
Administracion como desde el
sector privado. Es necesario in-
vertir en KD para salir reforza-
dos de la crisis”, senala.

Aunque “siempre se puede
hacer mas”, el principal pro-
blema que ve Fernanz en las
pymes es que estan desinfor-
madas. “Hay falta de informa-
cion, la pyme cree que es difi-
cil conseguir las ayudas a ni-
vel nacional”, afirma con ro-
tundidad.

Ademas, el gerente de cuen-
tas de Asesoria Pymasde cree
que las pymes aprovechan po-
co todas las herramientas. “Se
estan infrautilizando las de-
ducciones y ayudas”, senala
Fernanz que apuntaba que son
muy pocos los proyectos que se
aprovechan de la deduccion
fiscal por desconocimiento.

now

“Sino hay
posibilidad de lograr
ayudas no cobramos

por el servicio”

AMARIA

Obtener ayudas o subvencio-
nes por inversion en 1+D+1 no
estan facil coma lo pintan pero
noesimposible. Estacompania
asesora a las pymes para conse-
guirloyantes de realizar la peti-
cion conocen el proyectoy ha-
ce un diagnodstico. Después

analiza las posibilidades de
conseguir esas ayudas. “Si no
hay posibilidades de obtener
ayudas no cobramos porel ser-
vicio”, asegura Fernanz.

Seglin este experto “hay sec-
tores tradicionales en los que
es mas dificil innovar como
puede ser el comercio. En esos
no aportamos valor afiadido
pero en otros como biotecno-
logia, tecnologias de la infor-
macion, energias renovables,
alimentacion, salud e industria
sidamos un gran valor anadi-
do, pero si el empresario no tie-
ne ningln proyecto es dificil
ayudarle”, sentencia.

La tendencia a corto plazo en
I+D+i esque no seva airadar
subvenciones purasy duras “si-
noacréditos blandos”. Porotro
lado, “hay que seguir ayudan-
do a las pymes sobre todo a es-
cala autonémica”, explica Fer-
nanz que senald al programa
Innoempresa como bdsico pa-
ra obtener ayudas ya que esta
aprobado hasta 2013,

También se refiere Fernanz a
que el Centro para el Desarro-
llo Tecnoldgico Industrial
(CDT1), del Ministerio de Cien-
cia e Innovacion, se convierta
en la ventanilla tnica para pe-
dirlas ayudas. “Es bueno que se
hayan centralizado las subven-
ciones en CDTI. Nosotros siem-
pre hemos tenido una buena
relacion con sus técnicos y sus
programas son excepcionales
sobre todo alasempresasde re-
ciente creacion”. 4
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